Уважаемые профессионалы!
Приглашаем посетить 1 февраля 2012 года в рамках международных выставок подарков World of Gifts,  декора Décor, посуды TableWare,  садово-паркового декора Outdoor состоится
Практический семинар
ТЕМА: Создание эффективного формата розничной сети. 
Управление визитом покупателя как инструмент увеличения продаж.
(Киев, МВЦ, Броворской пр-т, 15, конференц-зал №3)
Время проведения: 10.00-16.30
Целевая аудитория: владельцы, директора, руководители, маркетологи розничных сетей и дистрибьюторских компаний, руководители специализированных магазинов: подарков, посуды, декора, предметов интерьера, студий дизайна, магазинов товаров для дома.
ЦЕЛЬ: приобретение навыков, позволяющих правильно создавать формат магазинов и увеличить эффективность продаж в розничных сетях в новых экономических условиях; получить практические советы по привлечению целевого потребителя и работе с торговым пространством; изучить особенности создания Private Label и работы luxury-торговли в розничной сети.
Докладчик: 
Николай Чумак - основатель и стратегический директор IDNT, единственной компании в Украине и странах СНГ, специализирующейся  на разработке и внедрении форматов точек продаж для розничной торговли, автор множества публикаций в профессиональных и деловых изданиях. Изучал retail-дизайн в Гонконге, Лондоне, Сингапуре и Токио. Компания является официальным партнером в СНГ и Восточной Европе британской компании Retail Vision, которая занимается разработкой розничных стратегий, консалтингом в категорийном менеджменте, планированием развития розничного бизнеса (Клиенты: Tesco, ASDA Walmart, Sainsbury, Safeway, Esso International, British Petroleum, Spar, Ramstor, Currys  и другие ритейлеры). 
Команда экспертов IDNT работает с ритейлерами всех категорий, в том числе ее клиентами являются такие сети как: Eva, 12 персон, Сервироид, MOYO, Prostor и др. 
ТЕЗИСЫ:
· Как правильно создать формат магазина?
· Способы  повышения работы эффективности розничной сети.
· Как привлечь целевого потребителя?
· Создание продукта Private Label.
·  Правильная выкладка товара в магазине. Тренды в мерчендайзинге различных категорий.
·  Эффективные способы продвижения бренда розничной сети.
·  Особенности luxury-торговли в розничной сети.
Полная стоимость билета: 650 грн. (в стоимость билета входит годовая подписка  на информационно-аналитическое издание PROMaison), кофе-брейк, раздаточные материалы.
Стоимость билета для подписчиков журнала PROMaison – 585 грн

По вопросам участия обращайтесь:
Тел.: +38 (044) 484 68 91
	Менеджер проекта:
Елена Зеленчук
Моб. + 38 (097) 690-05-78
E-mail: magazin@pem.com.ua
	Руководитель проекта:
Ирина Рыбалко
Моб.: +38 (096) 449-29-48, (095) 20-19-095
E-mail: editor@pem.com.ua
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